
 

 

 

 
 
 
 

 
 

                                                                                            
 

 
 
 
 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

Auf Jobsuche? 

Mit SimpleXX zum Traumjob - Ihr Weg zum Erfolg! 

 

SimpleXX GmbH Experts in Business 
Gustav-Mahler-Platz 1 

20354 Hamburg 
Phone: +49(0)40 226 160 632 

www.go-simplexx.de 
 
 

 

Die SimpleXX GmbH ist spezialisiert auf Personalbeschaffung und Personaldienstleistungen und 
unterstützt ihre Kunden bei der Besetzung offener Stellen und Projektvakanzen aus  
IT & Engineering, Automotive, Finanzdienstleistungen, Online-Portalen, Telekommunikation,  
E-Commerce, Social Communities, Aviation, Industrie, Medizin, Recht, Controlling und Handel. 

Director Global Inside Sales (m/w/d)  
 
Starten Sie als Director Global Inside Sales (m/w/d) in eine erfolgreiche Zukunft. Wir suchen für unseren Kunden eine 
Unterstützung im Bereich Vertriebsinnendienst zur Festanstellung. Zu Ihrem Aufgabengebiet gehört unter anderem das 
Vertriebsmanagement und Führung eines multinationalen Vertriebsteams. Unser Kunde gehört zu den weltweit größten 
Anbietern in seiner Branche und ist mit über 9.000 Mitarbeitern Marktführer in Deutschland und weltweit unter den Top 5. 
Es erwarten Sie anspruchsvolle Tätigkeiten in einem innovativen und internationalen Arbeitsumfeld. Sie besitzen eine hohe 
Eigenmotivation und entsprechendes Engagement? Dann bewerben Sie sich noch gleich heute auf unser Stellenangebot! 
 
Folgende Aufgaben erwarten Sie: 

• Geschäftssteuern: Budgetplanung, Prognosen, Verkaufskadenz und Geschäftsüberprüfungen 
• Festlegung von Verkaufszielen und Gestaltung von Incentive-Plänen 
• Quartalsweise Planung von Verkaufskampagnen und Marketingaktivitäten  
• Laufende Pflege der Kundensegmentierung, um sicherzustellen, dass jedem Vertriebsmitarbeiter genügend Konten 

für jeden Vertriebsmitarbeiter 
• Sicherstellung einer hohen Verlängerungs- und Upsell-Rate sowie eines zusätzlichen Umsatzes mit gutem ROI 
• Berichterstattung an die wichtigsten internen Stakeholder über die wichtigsten KPIs, vierteljährliche 

Geschäftsberichte nach Ländern 
 
Wir wünschen uns: 

• Ein erfolgreich abgeschlossenes Studium in der Betriebswirtschaftslehre  
• Mehrjährige Berufserfahrung in der Leitung von Vetriebsabteilungen/-Teams 
• Kenntnisse in der Konzeption und Durchführung von Verkaufskampagnen sind von Vorteil  
• Kundenorientiertes und Teamorientiertes Arbeiten 
• Gute Englischkenntnisse in Wort und Schrift, sehr gute Deutschkenntnisse 
• Ausgezeichnetes Verständnis von Geschäftsprozessen, S&OP, P&L  
• Outsourcing-Erfahrung ist ein Plus 
• Selbstständiges und zuverlässiges arbeiten 

 
Ort: Nürnberg  
Start: frühestmöglich bzw. nach Absprache 
Bitte schicken Sie Ihre Bewerbungsunterlagen (Lebenslauf, Zeugnisse, Zertifikate,  
Gehaltsvorstellungen) mit dem Betreff Director Global Inside Sales (m/w/d)  
an bewerben@go-simplexx.de   
 
 
 

 


